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MüllerKälber steht für die Entwicklung und Fertigung individueller  
Vitrinen. Höchste Qualität garantiert das süddeutsche Unternehmen  
durch die Zusammenarbeit mit Partnern aus der nahen Umgebung.

Sollen Schmuck, Uhren, Kunstwerke oder 
andere hochwertige Exponate stilvoll prä-
sentiert werden, braucht es Vitrinen, Dis-
plays oder ganze Räume, die der Wertigkeit 
der Hersteller und deren Produkten gerecht 
werden. Genau diesen Anspruch erfüllt seit 
über 45 Jahren der Vitrinenbauspezialist 
MüllerKälber. Dessen Kernkompetenz ist 
neben der Individualität („98 Prozent unse-
rer Produkte werden speziell auf Kunden-
wunsch entwickelt“, so Geschäftsführer 
Holger Müller) die optimale Verbindung 
von Design und Technik. Die führt immer 
wieder auch zu eigenen Innovationen. 

 INNOVAT ION MÜLLERKÄLBER

 Bestes Beispiel ist die Entwicklung des 
LED-Beleuchtungssystems „MK OptiLight“, 
das ebenfalls speziell auf die Bedürfnisse 
der Kunden abgestimmt werden kann.

Wichtige Faktoren: Qualität und Zeit 

Um sicherzustellen, dass die Kunden 
geprüfte Qualität in überschaubarer Zeit 
erhalten, arbeitet MüllerKälber inzwi-
schen beinahe ausschließlich mit deut-
schen Partnern und auf Augenhöhe 
zusammen. „Alle unsere Kooperations-
partner sind innerhalb eines einzigen 
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English Abstract For over 45 years,  
MüllerKälber in Aspach near Stuttgart has been 
developing and manufacturing high-quality display 
cases in combination with innovative technology. 
MüllerKälber specializes in serving national and 
international clients from the fields of museums, 
salesrooms, exhibitions and company presentations. 
In order to be able to offer his customers reliable 
quality within a predictable timeframe, Managing 
Director Holger Müller relies on cooperation  
partners from the local region. 

Arbeitstags von unserem Standort aus zu 
erreichen – die meisten sogar bereits in 
maximal rund eineinhalb Stunden“, sagt 
Holger Müller. Für seine Kunden bedeutet 
das unter anderem eine hohe Planungs-
sicherheit. Verlässliche Qualität, unkompli-
zierte Kommunikation, schnelle Abstim-
mung und kurze Wege seien überzeugende 
Argumente, weiß Holger Müller. Genau 
aus diesen Gründen hat sich beispiels weise 
der Diamantschmuckhersteller Schaffrath 
im letzten Jahr dazu entschlossen, seine 
komplette Displayproduktion von China 
nach Deutschland in die Hände von 
 MüllerKälber zu verlagern. 

Aus einem Guss

Zu den ausländischen Kunden von Müller-
Kälber gehören neben Juwelieren in Öster-
reich, den Niederlanden und der Schweiz 
auch internationale Sammler und Museen, 
von Hongkong bis in die USA. Sie alle 
 schätzen und empfehlen die einzigartige 
Qua lität made in Germany. Auch Schmuck-
hersteller Vasco vertraut den Spezialisten 
aus Aspach. Die komplette Planung und 
Inneneinrichtung des Vasco-Showrooms 
stammt von MüllerKälber. „Vitrinen und 
Sideboards sind aus einem Guss, die Be -
leuchtungen in den Vitrinen und über dem 
Besprechungstisch sind so aufeinander 
abgestimmt, dass der Kunde das Produkt 
immer im perfekten Licht sieht“, erläutert 
Innenarchitektin Eeva Jauss das Projekt. 
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